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Przenosimy Polskę na Wyspy.
Jednoczymy Polaków.

Pomagamy Klientom zdobywać 
przewagę konkurencyjną.
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wprowadzenie

Publikacje w e-bookach, kampanie  
displayowe, działania w Social Media  
- zobacz przykłady kampanii reklamowych 
i promuj z nami swój biznes!

Współpracujemy z najlepszymi  
i największymi koncernami, zarówno  
na Wyspach, jak i w Polsce.  
Dołącz do grona naszych Klientów  
i zwiększ zyski w swojej firmie!



Dlaczego właśnie 
reklama natywna?
Reklama natywna to nic innego jak umiejętne zalokowanie 
marki, eksperta, produktu, usługi w tworzonych treściach 
pisemnych, graficznych czy wizualnych. To reklama 
pożądana przez odbiorców, niosąca wartość dodaną: 
wiedzę, porady, informacje.

Zaangażowanie odbiorcy, pozytywne emocje, zaufanie - to 
decydujące czynniki w procesie decyzyjnym konsumenta. 
O wyborze nie decyduje już tylko cena i dostępność, ale 
stopień, w jakim kupujący identyfikuje się z produktem 
i marką. To główna przewaga form natywnych nad 
tradycyjną reklamą graficzną czy display.

Znaczna część świadomych użytkowników internetu używa programów blokujących 
klasyczne formaty reklamowe, oczekując wyłącznie treści redakcyjnych. Reklamy natywne - 
w formie pisemnej, graficznej lub video wizualnej - dostarczają wartościowych  
i użytecznych treści, których blisko 85% internautów nie postrzega jako form 
reklamowych. Użytkownicy wysoko cenią te marki, które tak robią.



Kampania mailingowa
Klient
Hurtownia kosmetyczna 
z Wielkiej Brytanii

Cele działań
Dla naszego Klienta z branży kos-
metycznej mieliśmy przygotować 
działania, dzięki którym:
•	 w krótkim czasie jak największa 

liczba osób odwiedzi stronę 
hurtowni,

•	 uda się pozyskać zapytania od 
potencjalnych klientów,

•	 wzrośnie sprzedaż i zainteresow-
anie oferowanymi produktami.

Narzędzia
Uznaliśmy, że najlepszym 
narzędziem realizacji określonych 
wspólnie z Klientem celów będzie 
kampania mailingowa wśród 
czytelników.
Wyniki kampanii
Stworzona kreacja mailingowa 
trafiła do ponad 78 tysięcy osób! 

Open Rate: 11,8%
CTR: 3,2%
Wzrost sprzedaży: 8,7%

50 000
Liczba osób, do których trafiła kampania mailingowa

11,8%
Open Rate

3,2%
CTR

8,7%
Wzrost sprzedaży



Kampania displayowa
Klient
Branża transportowa

Cele działań
Najważniejszymi celami, ustalonymi  
wspólnie z Klientem były:
•	 zwiększenie świadomości marki w wybranym 

regionie Anglii,
•	 wzrost liczby osób odwiedzających stronę firmy, 
•	 utrwalenie pozytywnego wizerunku firmy  

i zwiększenie jej prestiżu w branży.

Narzędzia
Podjęte działania promocyjne przebiegały dwu-
torowo. Aby zwiększyć świadomość marki, a tym 
samym pozyskać nowych klientów, prowadzona 
była geotargetowana kampania displayowa. 
Wyniki kampanii
W czasie kilkumiesięcznej kampanii displayowej, 
reklamy trafiły do ponad 665 tysięcy osób.

CTR: 2,4%
Wzrost wizyt na stronie: 37%

665 000 2,4%
Do tylu osób trafiła kampania displayowa CTR

37%
Wzrost wizyt na stronie



Katalog firm
Klient
Branża gastronomiczna - restauracje

Cele działań
Dla naszych Klientów z branży gastronomicznej chcieliśmy 
stworzyć możliwość ciekawej prezentacji swojej oferty oraz 
wzmocnić pozytywny wizerunek restauracji.
 
Narzędzia
Prezentację Klientów z branży restauracyjnej przedstawiliśmy w 
formie dodatku do tygodnika “Polish Express” gdzie każdy lokal 
otrzymał 1/4 strony na ujednoliconą prezentację. W tym samym 
czasie na portalu polishexpress.co.uk powstał artykuł o polecan-
ych restauracjach.
 
Wyniki kampanii
Dodatek o restauracjach zamieszczony w tygodniku dotarł do 
prawie 300 tysięcy osób.  

Zamieszczony w serwisie artykuł uzyskał:  
5387 odsłon
34 komentarze

A w mediach społecznościowych  
wpis o restauracjach:  
polubiło 42 użytkowników, skomentowało 21, udostępniło 18.

75 000
Do tylu osób dotarł dodatek o restauracjach
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42
34
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Liczba odsłon artykułu na portalu

Liczba polubień na FB

Liczba komentarzy

Liczba komentarzy na FB

Liczba dalszych udostępnień



NASZE PRODUKTY ONLINE

POLISHEXPRESS.CO.UK lajt.co.uk

| Serwis informacyjny | 
| wiadomości, kultura, ogłoszenia |

Ponad 1,5 miliona 
odsłon miesięcznie!

Użyteczne treści  
i najświeższe 

wiadomości z Wielkiej Brytanii!

W mediach społecznościowych:

POLISH EXPRESS NEWS 
- APLIKACJA MOBILNA

Wszędzie tam gdzie 
dzieje się coś ważnego!

Zawsze przy Tobie!

| Serwis lifestylowy |
| życie gwiazd, kultura, plotki |

W mediach społecznościowych:

Skontaktuj się z naszym biurem sprzedaży. 
Oferujemy profesjonalną pomoc w zakresie marketingu, reklamy, 

a także projektów graficznych.

tel.: 020 8190 0441 ext. 16
e-mail: sales@zetha.co.uk



Dołącz do Klientów Zetha Ltd. i daj się poznać  
Polakom mieszkającym na Wyspach!

Pomożemy Twojej firmie
- dotrzeć do potencjalnych klientów,

- zwiększyć wyniki sprzedażowe,
- zbudować i utrzymać pozytywny wizerunek! 

Bądźmy w kontakcie!
e-mail: sales@zetha.co.uk

UK Office
tel.: 020 8190 0441 ext. 16

Poland Office
tel.: 12 444 6768 wew. 16

Zetha Media 
- Polish Express Media Group


